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Organi offerti su Internet in cambio di denaro contante. Ecco le storie dall’ultima frontiera della disperazione in Italia

MARCO MENSURATI
FABIO TONACCI

ichiamano “Annunciurgentiespeciali”. Sono
I'ultimafrontieradell’e-commerce, quellado-
velagente vendese stessa, interaoapezzi. Re-
ni, parti difegato, midollo spinale. Daquando
lacrisie entratanellafase piti critica, centinaia
diinserzionishockhannoriempito le versioniitaliane di
molti siti specializzati in annunci gratuiti (tra gli altri
adoos.it,annunci.netesoloinaffitto.it) costringendotal-
voltaigestoria creare una sezione apposita.
Entrandoci, sihal'impressione di essere in un piccolo
girone infernale, quello dei “nuovi disperati”, figli diuna
classemediain ginocchio, persone che nonriescono pitt
apagareil mutuo della casaolerate delleasing. Gente fi-
nitain mano agli strozzini a forza di comprare arate. Ita-
liani di mezz’eta, uomini e donne, costretti a gesti estre-
mi per non affogare nei debiti. Persone che fino a oggi
nonsieranomaitrovatesenzaunlavoro, declassate, sen-

AAA.

vendest

Rene

zacertezze. Bastanavigareun po’ erispondereaqualche
annuncio per rendersene conto.
Comesefosserofruttodiunlinguaggiocomune, pro-
dottodiunasortadimarketingdelladisperazione,lein-
serzioni si assomigliano tutte. Dati personali, contatti,
richiesta economica, e minuscole biografie ricche di
espressioni pietose. Sono tutti annunci reali. Nessuno
ha voglia di scherzare. «Sono italiano — scrive “Salvo-
lopol” —ho 45 anni, e sono un eximprenditore. La mia
attivita e andata male e ho perso tutto gia da due anni.
In questo periodo la situazione € peggiorata. Per salva-
relamiafamiglia (moglie e due figli) dalla miseria e dal-
la disperazione nella quale siamo entrati, offro un mio
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hooked up soas to
reveal the heart,
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rene, o anche midollo spinale. Gruppo sanguigno—b ] R e Ct um
rh positivo. In cambio di soldi, prezzo base euro -
300.000. Mi dispiace chiedere dei soldi, nella mia vita B l a d d er
non glihomaidato tantaimportanza, ho sempre aiuta-
to tutti come ho potuto. Se qualcuno accogliera la mia A nus
richiesta gli saro grato per tutta la vita e oltre».
SEGUE NELLE PAGINE SUCCESSIVE
OGGI SUREPUBBLICA.IT CAPSULE E PONTI STACCATI? JiRRtiitd FILIPPO CECCARELL
Foto Trovacinema ® DA GIAMPY A GIANPY
Infanile Spezz(ilte Matt DIIHOII hi si salvera da Giampy & Giampi, come pure da Gianpi &
[3 ‘B b b (15 b . ? . . . . . .
1mbo, prendi InItalha ‘ Gianpy? Curiosa ricorrenza di coccole lessicali e smancerie
: : iz ST ST abbreviative nella tragicommediaall'italiana. Perché a parte
ilfucilee Spara acacciadi Fellini KIT DI FISSAGGIO PE R PONTI E CAPs“ I'E. ivari modiin cui si puo scrivere, Gianpaolo Tarantini, re delle pro-
Immagini tesi della Techno Hospital e impresario dei festini di palazzo Gra-
“B g; o P RO DOT'O TASCAB I I.E C “ E C 0 N S E N TE zioli,edallevarieprotagonistedelloscandaloinesorabilmentechia-
ypass burge mato Gianpy; ma anche Gianpiero Fiorani, 'amministratore della
Il ristorante DI RI FISSARE DA $0|.| PONTI y CO RO N E 7 Banca Popolare di Lodi che nel ciclo delle intercettazioni dei Fur-
betti voleva baciare sulla fronte il governatore della Banca d'Ttalia,
che famale CAPSULE E DENTI A PERNO. eraGiampy, o almeno cosilonominavaal telefonolasignora Fazio.
- - Nelfrattempolecronacheeunpo’anchelevicendenazionalicon
Hi-Tech . Rep?.l.bbllca Tv ? | le loro glorie e le loro magagne, si affollano di Alby, Barby, Betty,
AccordoIntel-Nokia  Iran, il voto 2 LEGGERE ATTENTAMENTE LE ISTRUZIONI PER L'USO garsg l(i;ly%ffrar(lgy , Ga%)r%’; I\I{Ifaf}é Pféffyy_ S?)fff}’r senza ﬁgmaf ePG:in;}i
: . : ini), Goffrey (Bettini), Pierferdy (Casini) e perfinoil Santo Padre,
peri Celhﬂan'p(? ela ICpressione . ; 0(3163 secoloRatzy.Chissadaqualebaratrovienfuoriquestoprefissodifit-
del futuro prossimo confronto sulla crisi 8 = tizia intimita bambinesca; chissa da quale frettoloso abisso post-
L. g identitario procede questamoda cosivanamente trendy. Sciagura-
Interattivita tapotenza dei vezzeggiativi che vorrebbero ingraziosire il discorso,
ANIMALI IN CASA SENZA RISCHI: RISPONDE L’ESPERTO maintantoabbassanolasogliadel decoro. Avolte Gianpy & Giampy
\ - sembra che stiano li per ricordarlo a tutti, compresiloro.
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Fegato, midollo spinale, sangue

Sul web fioriscono gli annunci di chi,
persalvarsi dai debiti, vende parti del
proprio corpo. Sono ifigli della crisi

la classe media piegata dai debiti
edallerate che tenta [ 'ultima carta
Disposti a sottoporsi a un espianto
“anchein Bulgaria” per salvarsi

dal lastrico. Nonostante la legge
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Descrizione (seguedalla copertina) anni—dicealtelefonoRoberto, mentoedueexmogliacarico— tomalattiegravi.Appenamive- reneo parte delfegato”.
ex imprenditore di Savona, 41 mi alleno tutti i giorni, non fu-  draicapiraichesonounvero af- Per togliersi di torno strozzini
vendo urgenti un rene destro - MARCO MENSURATI anni,duecasearischiopignora- mo,nonbevoenonhomaiavu- fare.Voglio120milaeuroperun osocietadirecupero crediti, so-
arico del compratore.g FABIO TONAGCI no disposti anche ad affrontare

per qualsiasi cosa scrivetem) e
myrariaghoa e

me ult

e molto

Il video

Oggi su Repubblica Tvidue
video dell’inchiesta completa
sul mercato degli organi.
L’intervista al “donatore” di
Napoli che raccontala sua
storia e poivendeilrene ai
giornalisti di Repubblica. E un
video che spiega il fenomeno
in Italia

ono un padre

che si e inde-

bitato con le

banche per

aiutare i figli

—dice “Ttaliano58” —e, ciliegi-

na sulla torta, mia moglie ha

dovuto subire un intervento

chirurgico al cuore, e quindi

non puo lavorare per aiutare la

famiglia. Le banche mi hanno

chiusolaporta. Esonodispera-

to perché sono al collasso eco-

nomicoesenonsaldoimieide-

biticonlebanchemivedro por-

tarevialacasa. Sonodispostoa

donare gli organi del mio cor-
po, rene o fegato».

C’e¢ chinon hanulla da offrire

ma chiede ugualmente unama-

Italiani di mezza
eta,uomini e donne
improvvisamente
declassati, senza
certezze

no affidandosi a un buon cuore
che non esiste. Come Paola da
Torino. «Ho 54 anni... & cosi dif-
ficile per me fare questo annun-
cio per tutto il dolore che mi re-
ca questa situazione... per pro-
blemi mi sono dovuta avvicina-
re agli strozzini... fino ad ora so-
noriuscita a pagare... ho vendu-
to tutto... le finanziarie non mi
hanno aiutato... ho molta pau-
ra... chiedo aiuto... posso firma-
recambialio pagare200/250 eu-
ro al mese... ma vi prego fatemi
uscire da questo massacro... mi
servono 12mila euro... vi prego
aiutatemi ho pochi giorni».

Ma i pi1 vendono organi. Ri-
spondendo a questi annunci si
scopre che «i nuovi disperati»
hanno fretta di concludere!’affa-
re. Qualcuno, comesesi trattasse
divendere un cavallo, garantisce
la“qualita” delprodotto, metten-
do online carta d’identita, cartel-
leclinicheeanalisidelsangue.Al-
tri raccontano la loro vita “sana”
pur di convincere l'acquirente:
«Faccio sportda quando ho dieci

GRUPPO ANTONIO MERLONI

Antonio Merloni S.p.a in A.S.
Antonio Merloni Cylinders and Tanks in A.S.
Tecnogas S.p.a. in A.S. — Elmarc S.p.a. in A.S.

Pubblicazione dell’estratto della relazione e del programma
ex art. 4 comma 2, D.L. 23.12.2003, n. 347

Estratto della relazione

PARTE PRIMA

1. Introduzione

2. Attendibilita e accessibilita delle informazioni

3. Le iniziative assunte dai Commissari Straordinari

4. Le autorizzazioni richieste ex art. 3 comma 1 bis e art. 5, co. 2, D.L. 23 dicembre 2003, n. 347
PARTE SECONDA

1. Sintesi dell’evoluzione del Gruppo Antonio Merloni

2. Prodotti e mercati di riferimento

3. Lattuale articolazione delle unita produttive

4. L articolazione societaria del Gruppo

5. Le societa in Amministrazione Straordinaria

PARTE TERZA

1. Evoluzione economico-patrimoniale del Gruppo e delle societa in Amministrazione Straordinaria
2. 1 valori economico-patrimoniali

3. Le cause d’insolvenza

4. Stato analitico ed estimativo delle attivita

Estratto del programma

1) Quanto ai presupposti indicati dall’art. 27 d. Lgs. 270/99 per la prosecuzione della Procedura, esistono le
possibilita di recupero di un equilibrio economico, sebbene condizionate a significativi investimenti volti
a realizzazione di nuove strategie commerciali e al profondo riassetto della base industriale.

2) Una via per il raggiungimento di tale equilibrio sarebbe quindi quella di una impegnativa e onerosa opera
di ristrutturazione.

3) Tale ristrutturazione richiederebbe tuttavia tempi che vanno oltre I’ orizzonte biennale previsto dalla legge e
risorse finanziarie non disponibili alla Procedura.

4) La via alternativa & quella di riuscire ad attrarre investitori disposti ad acquisire in tutto o in parte gli assets
del gruppo, sostenendo essi I’investimento in quella ristrutturazione che tempi e risorse disponibili alla
Procedura non potrebbero garantire.

5) L’esplorazione condotta circa la disponibilita all’intervento di potenziali investitori suggerisce di procedere
immediatamente con la cessione di Cylinders & Tanks per le motivazioni ampiamente illustrate in questo
documento.

6) Restano poi da valutare e negoziare le pit importanti cessioni delle due principali Business Units ‘AM’ e
‘Asko’, con la seguente priorita di intenti:

- coltivare interesse verso ‘AM’ ed ‘Asko’ congiuntamente, possibilmente da parte di unico investitore
industriale esperto del settore;

- qualora non risulti possibile, dare priorita a cessione ‘Asko’ per generare risorse utili a parziale riordi-
no e ristrutturazione di ‘AM’, in modo da rendere quest’ultima maggiormente attrattiva per ’interesse di
ulteriori investitori;

- solo in subordine, valutare cessione parziale di stabilimenti e/o altri assets, eventualmente inclusi brands
e linee-prodotto ad essi collegate;

- infine, prevedere una eventuale “fase 2 della Procedura per ricercare nuova missione, riallineamento
organizzativo e compatibilitd economica di eventuali attivita residue.

Tutto questo, sempre traguardando agli obiettivi previsti dalla legge; alla minor perdita possibile di livello

occupazionale; al miglior mantenimento possibile di capacita e competenza industriale localmente insediata;

alla soddisfazione dei creditori anche intesa ad attenuare gli effetti di crisi di finanza trasmessi all’indotto; ma
sempre considerando i limiti di sostenibilita economica, e ricercando quelle opportunita che meglio promuo-
vano rinnovata e duratura capacita di competere.

La relazione ed il programma, secondo le modalita stabilite dal G.D., saranno anche consultabili su www.

antoniomerloni.it, www.fallimentiancona.com, nonché sui siti della Camera di Commercio di Ancona e della
Camera di Commercio Macerata.

I Commissari Straordinari
Dott. Silvano Montaldo

Prof. Avv. Massimo Confortini Prof. Avv. Antonio Rizzi

improbabiliviaggi dellasperan-
zain Romania o in Bulgaria, do-
ve a quanto pare in alcune clini-
che private si effettuano espian-
ti di organi saltando tutti quei
passaggiburocratici e quei con-
trolli che rendono I'operazione
impossibile in Italia. «Un mio
amicol’hafatto qualche mese fa
— dice telefonicamente Radu,
ungiovaneromeno cheda5 an-
ni vive in Puglia — Ha guada-
gnato 65mila euro in un colpo
solo. Sta benissimo, ¢ tornato a
vivere in Romania, ha risolto i
suoiproblemiehasalvatolavita
di unuomo italiano. Oralo vuo-
le fare anche miasorella, perché
vuole mettere su casa in Italia.
Chiede 65 mila euro...».
L'impressione e che in pochi

Le insexzioni si
somigliano tutte:
minuscole
biografie ricche di
disperazione

sappiano cosastiano facendo. E
soprattutto che nessuno si ren-
da conto cheil trapianto merce-
nario, si chiama cosi, oltre a es-
sere una pratica illegale nel no-
stro paese (& vietato persino an-
che solo ospitare I'annuncio e
faredaintermediario) eanchedi
difficile realizzazione. «Questi
signori— spiega il dottor Renzo
Pretagostini, coordinatore del-
I'Organizzazione Centro Sud
Trapianti — sono talmente di-
sperati da non rendersi conto
dell’enormita del loro intento.
Offrire midollo spinale & com-
pletamenteinutile, le possibilita
che ci siano compatibilita tra
donatore e ricevente sono vera-
mente remote. Per quanto ri-
guardaladonazionediorganiin
cambio di soldi, in Italia & im-
possibile. La legge prevede che
la donazione di organi avvenga
in maniera assolutamente di-
sinteressata e per questo predi-
spone un sistema di controllo
invulnerabile, che prevede tra
laltro dei test psicologici da su-
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L’EXIMPRENDITORE
Ha45 anniesifa
chiamare
“Salvolopol”
I’eximprenditore
che ha perso
I’azienda e vende
unrene per
“salvare la

mia famiglia
dalla fame”

IL PADRE

“Sono un padre
chesie
indebitato per
aiutare i figli —
dice “ltaliano58”
—, posso
donarerene o
fegato per
uscire da questa
situazione”

OFe

LAVITTIMA
Paola, torinese
di 54 anni, sié
indebitata con
gli strozzini e si
dice dispostaa
tutto. Per 12mila
euro. Tanto le
serve per
ricominciare a
respirare

L’EX SPORTIVO
Roberto di
Savona: “Faccio
sport da quando
ho 10 anni, sono
sanissimo. Ho
perso tutto.
Voglio 120mila
euro per unrene
o parte del
fegato”

&

perare el'ultima parola e lascia-
ta a un magistrato. Tuttavia —
dice Pretagostini—ilfenomeno
della vendita di organi da parte
di italiani & una novita, sicura-
mente in aumento e le ragioni
vanno ricercate nelle difficolta
dovute alla crisi».

E anche nella richiesta di do-
nazioni: in Italia si fanno circa
1900 trapiantiall’anno, maido-
natorisono unmigliaio el offer-
tarisultaancorainsufficiente.
I'estero. In quel caso il trapianto
mercenario si puo fare, anche se i
rischisimoltiplicano.Manelgiro-
nedegli “annunciurgenti” irischi
sonocalcolati.ErnestoP.,caserta-
no, vende un rene. Ha 36 anni,
geometra,duefamigliedamante-
nere e un’azienda fallita alle spal-
le. All'acquirente spiega senzare-
more: «Losocheepericoloso.Eso
anche che e illegale, ma non mi

Hanno fretta di
concludere Paffare
e c’é chi garantisce
la qualitadel
‘“prodotto”’

importa.Sochecisonoalcunecli-
niche private a Bucarest dove
queste operazioni le fanno bene,
andiamo li. Oppure andiamo do-
ve volete voi, basta che facciamo
quest’affare. Quei soldi mi servo-
no pernon perderela casa».
Negli anni Novanta, dimo-
strando che spesso la malavita
ha una percezione della realta
piu precisa delle istituzioni, Sa-
verio Morabito, il primo pentito
di ‘Ndrangheta a Milano aveva
previsto qualcosa del genere: «Il
business delfuturo eil trafficodi
organi, bastano una clinica e un
paiodimedici, edaunasolaper-
sonapuoiespiantareunsaccodi
organi. Il lato interessante della
cosa e che ad avere bisogno di
organi spesso € gente con un
sacco di soldi, pronta a spende-
re qualunque cifra pur di torna-
re a una vita normale con un
nuovo organo». Tornare a una
vitanormale. Lastessasperanza
dei nuovi dannati, disposti a
vendersi un pezzo di fegato pur
ditrovare unaviad’uscita.

ESPIANTI
Contro la crisi I'ultima frontiera
¢ la vendita di parti disé

Il traffico di organi

Fonti: Onu, Societa Italiana di Nefrologia, Organs Watch

Commerciati Paesi esportatori Paesi In Europa
ogni anno: a buon mercato compratori 120.000
o Stati Uniti Paéi.e?ti.
. . un rene in dialisi
15.000 Cina e Inghilterra espiantato
reni Brasile Sud Africa o Belgio puo fruttare 49-000
! . . in attesa
Argentina Afghanistan o Francia 20.000 dollari g yn trapianto
i i i in Israele .
14, Colombia  © Turchia o ltalia n
OOO Messico Repubblica oG i 900 dollari S ann
fegati P ermania in India durata media
Mozambico Ceca e Olanda lista d'attesa

ANapoliI'incontro conil “donatore”: ex imprenditore, indebitato, pronto a tutto per uscire dalla crisi

“Centomila euro, affare fatto”
cosl abblamo comprato unrene

on bevo e non

mi drogo. Ho

fumato qual-

che sigaretta,
ma in passato. Col mio rene
puoi stare tranquillo. Ma vo-
glio i soldi prima di essere ta-
gliato». Dice proprio cosi, Er-
nesto: prima di essere taglia-
to. Tradotto, significa prima
dell’espianto dell’organo che
lui, 36 anni, geometra caser-
tano travolto dalla crisi eco-
nomica, e disposto a vendere.
Lo incontriamo al bar Gam-
brinusdiNapoli,dopounase-
rie di contatti telefonici ed
email. Camicia a quadri, pet-
tinato, maglione sulle spalle.
Non un caso umano, non un
incosciente né un trafficante

di organi. Semplicemente un
ex piccolo imprenditore che
non ha mai dovuto convivere
con la poverta e ora cerca di
uscirneil piti presto possibile.
«Prima di parlare di soldi —
dice appena ci sediamo da-
vanti alui—ho due condizio-
ni: voglio conoscere la perso-
na a cui daro il mio rene e vo-
glio che la struttura dove mi
taglieranno sia assolutamen-
tesicura.Perqueste operazio-
nic’eélo 0.3 per cento di possi-
bilita di morire sotto i ferri».

Lo sa che quello che stiamo
facendo e illegale e che il tra-
pianto mercenario e proibito
dalle nostre leggi?

«Si, lo so». Si innervosisce.
Non e abituato a violare la leg-

Ricercatore

D.O.C.

E un ricercatore Telethon che, grazie
al sostegno di milioni di donatori,
lavora ogni giorno per combattere
le malattie genetiche. Per vincerle
Telethon finanzia ogni anno solo i
migliori progetti di ricerca scelti da
una commissione di scienziati di
fama mondiale che premia sempre
e solo il merito. La commissione
si riunisce a Roma in questi giorni.

"Il merito, senza eccezioni”

Susanna Agnelli

Continua a sostenerci su
www.telethon.it

SR

eleThon

ge. Suda leggermente e dob-
biamo garantirgli che non sia-
mo poliziotti. «<Ho bisogno di
soldial pitipresto. Nessuno sa-
pra di questo scambio, nem-
meno la mia famiglia. Mi ver-
gognereitroppo».

Quanto vuole per venderci
ilsuorene?

«Vidico subito che se parlia-
mo di 50 mila euro, possiamo
pure salutarci».

Centomila euro possono
bastare?

«Va bene, accetto. Sono di-
sposto a fare tutte le visite me-
diche che volete, anche doma-
ni, anche adesso. Ma le spese
mediche e quelle di convale-
scenza le dovete pagare voi».
Ernesto smette di tormentarsi
ilmaglione. Ordinaunbicchie-
re d’acqua.

Acosaleservono questisoldi?

«Ho quasi 90 mila euro disco-
perto con la banca. Se entro un
mese non saldo il mio debito,
perdolacasa. Homiamadreaca-
rico e una fidanzata. La mia fa-
migliaequesta.Imieifratellinon
possono darmi una mano».

E come é finito in questa si-
tuazione?

«Ilo ero uno regolare. Ho la-
vorato nei cantieri come geo-
metra per una decina di anni.
Poi ho deciso di mettermi in
proprio e aprire una azienda.
All'inizio andava tutto bene,
poiunpaiodiaffarisonoanda-
timale. Imiei committenti, an-
cheloroin crisi, hanno comin-
ciatoanon pagare. Da qualche
mesenonc’epiulavoro e quin-
dihopersolamiaazienda.Non
ero abituato alla poverta. Ma
ho voglia di riprovarci e rimet-
termiin piedi»

E convinto di quello che fa?

«Convintissimo, non me lo
chieda pitu. Ho gia incontrato
un’altra persona, un italiano
delnord».

E perché e arrivato a questa
soluzione cosi estrema?

«Lamia famiglianon mi puo
aiutare. Da5mesinonlavoroe
nonho entrate.In Campaniale
banche non aiutano».

Comeintende procedere?

«Le visite le facciamo qui in
Italia, dove volete voi. Peril ‘ta-
glio’, invece, preferirei andare
all’estero, cosl evitiamo grane
con la legge italiana. In Israele
so che il trapianto mercenario
si puo fare. Pero decidete voi,
vengo dovunque, anche in Ro-
mania o Bulgaria. Sono pronto
apartire domani».

E peril pagamento?

«Questo e un punto impor-
tante. Voglio stipulare un
contratto privato, andiamo
da un notaio. Voglio avere
I’assicurazione che mi pa-
gherete prima dell’operazio-
ne. E se sotto i ferri succede
qualcosa di brutto, i soldi do-
vranno essere messisulconto
di mia madre».

(m.m.f. t.)



